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(ni document ni calculette autorisés)

Monsieur MARCEL vient s’installer a Marseille ou ekercera la profession de chirurgien

dentiste dans un immeuble en location qui, abridnae part son cabinet et, d’autre part ses
locaux d’habitation.

Monsieur MARCEL est marié et a deux enfants detl¥Beans effectuant des études.

Il s’agit d’'une famille tres active, madame MARCHBLune vie associative importante, les

enfants pratiquent de nombreux sports et voyageauidoup...

Monsieur MARCEL envisage acheter un bateau powvesk-end.

Les époux MARCEL possédent deux véhicules :
- Un espace (6 ans) assuré par une assurance au@®matmmpléte » comprenant
toutes les garanties « dommages » et une protetii@onducteur.
- Une 206 (toute neuve) assurée par un contrat cdengda garantie de responsabilité
civile et la garantie de protection juridique.

Monsieur MARCEL sollicite vos conseils tant poumsactivité professionnelle (soumise a
obligation d’assurance) que pour sa vie privee.

1- Sur le plan professionnel

A- Indiquez les principales garanties d’assurance ss@oes tant pour lui que pour
les dommages causés a autrui.
B- Précisez le ou les contrat(s) d’assurance concel@gmgaranties exposées.
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2- Sur le plan privé

A- Expliquez de quelle maniére la famille MARCEL pédte assurée compte tenu
notamment des diverses activités effectuées.

B- Les assurances automobiles vous paraissent-eltesctas ? Que faut-il vérifier
dans les contrats souscrits pour éviter tout désagmnt ?

C- Un seul contrat peut-il couvrir a la fois les logad’habitation et le cabinet
meédical ?

3- Assurances préconisées

A- Mentionnez les contrats finalement utiles aux épdéRCEL

B- Monsieur MARCEL, souhaitant bien assurer I'ensembés portables de la
famille, s’est vu diriger vers des assureurs ditsidhes...
Expliquez l'intérét tant pour I'assureur que poar dreneur d’'assurance de se
positionner sur un marché de niches.
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